La chambre de commerce internationale (ICC) met a la disposition des
entreprises de nombreuses techniques bancaires destinées a sécuriser les
paiements internationaux. Elles sont pour la plupart basées sur la performance
de I’exportateur, c’est le cas du crédit documentaire. Cette formation offre une
vision panoramique de ces techniques. Elle intéresse aussi bien les
commerciaux export qui doivent négocier les conditions de paiement que les
assistantes (ants) export qui doivent monter et suivre les dossiers avec les
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LES TECHNIQUES BANCAIRES DE PAIEMENT (1 jour)

banques.

PLAN DE FORMATION

I/ LES DIFFERENTES TECHNIQUES BANCAIRES EXISTANTES

N

La remise documentaire

Le Crédit documentaire (RUU 600)

La lettre de crédit standby

Les textes, les regles et usages, les pratiques et les colts

I/ LES MECANISMES
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L ‘ouverture

La réalisation

La négociation

Les circuits physiques

Les circuits documentaires
Les circuits de paiement

I/ ANALYSE DES DOCUMENTS NECESSAIRES
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Factures

Listes de colisage

Certificats de contrdle, d ‘analyse, d ‘origine
Titres de transport, connaissements, cmr, awb....
Certificats et polices d ‘assurance




6. Attestations des fournisseurs
7. Autres documents

IV/ Analyse d ‘une lettre de crédit

Identification des parties
Reconnaissance des instructions
Les échéances a respecter

Les clauses particulieres

Les recours officiels
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